
売り場推奨　ビジネス書

2.28 2.14

冊

プロフェッショナル
のご機嫌力

　　ISBN978-4-8454-2378-1

村上和德
（ハートアンド
ブレイン株式

会社代表取締
役社長）

1,300 四六並

売り場推奨　ペット読み物、文芸書、スピリチュアル z da

2.28 2.14

冊

涙がとまらない
猫たちの恩返し②

愛猫チャコの遺言
ISBN978-4-8454-2379-8

優李阿（ゆり
あ） 1,300 四六並

５万部のベストセラー、第二弾！
前作、『涙がとまらない猫たちの恩返し』では、たくさんの読者ハガキをいただきま
したが、中でも、反響が多かった、野良猫「チャコ」のお話、今回そのチャコのお話
をメインにいたしました。猫と会話ができる著者と、飼い猫との心の交流とせつない
別れ（死別）までを描いたお話。かなり泣けるお話で、前作同様高齢者の方からの
人気が期待できます！前作は新聞広告効果絶大で客注が殺到したため、今回も
広告多数予定いたします。関連書籍：ゆりあ著『涙がとまらない猫たちの恩返し』ロ
ングセラーズ9784845422913／アネラ著『猫の言い分 お伝えします。 』東邦出版
9784809413612／『ねこ自身』光文社9784334842734

冊

【併売推奨既刊前作!!】
涙がとまらない猫たちの恩返し①

ISBN978-4-8454-2291-3

優李阿（ゆ
りあ） 1,300 四六並 ５万部突破！！併売推奨既刊前作!!装丁が①②とも似ているの

で、お客様に一目でわかりやすく、併売しやすいです。

売り場推奨　健康書、家庭医学、実用書、新書  

2.28 2.14

冊

足を温めれば
心身の不調が消える

ISBN978-4-8454-0974-7

　原久子 926 新書

毎日さむ〜い！！風邪・病の元は冷え！足の
冷えが取れれば、冷え性は解決する！
足を温めれば老化を防ぎ、免疫力が上がる！具体的効果的な温め方だけでなく、
「ストレスが冷えをおこす」説から、メンタル面からも冷えとりに迫った画期的一冊。
呼吸法・ヨーガ・足湯＆腰湯・ストレッチ・足ツボ・靴下就寝・食事——７つの冷え撃
退法で心身ともにぽっかぽか！！関連書籍：『「足もみ」で心も体も超健康になる! 』
三笠書房9784837967033／『足を温めると健康になる』あさ出版9784860637934

　

売り場推奨　　健康書、家庭医学、実用書

2.28 2.14

冊

がん遺伝子治療は
ここまで進化した

ISBN978-4-8454-2380-4

吉田治 1,600 四六並

新聞（全国紙・ブロック紙・地方紙）で連続広告予定。
誰もが恐れる「ガン」の再発。遺伝子治療なら、それを防げる！遺伝子治療による
ガン治療を紹介した画期的な前著『「遺伝子治療」はがんをここまで消してしまっ
た！』から２年。その後、進化した遺伝子治療について紹介いたします。前著を出し
たあとも、新聞広告をだすたびに、お客様からのお問い合わせのお電話、書店様
からの客注がたくさんいただきました。有名人のみならずガン患者が増加する昨
今、世に広く知ってほしい一冊です。／関連書籍：吉田治『「遺伝子治療」はがんを
ここまで消してしまった』978-4-8454-2343-9

初速好調！　2/3毎日新聞半五段広告あり
新書・文芸

冊

谷沢永一 もう一度読みたい
昭和の性愛文学

　　ISBN978-4-8454-0971-6

谷沢永一 1,000 新書 客層分析の結果、50歳以上の男性に大人気‼重厚な装丁デザインで
お買い求めやすい。『爽快Z』（マキノ出版）読者層に美事にハマった一冊！

新書・文芸・
スピリチュア

ル環境
冊

地球に生きる 私たちにできること
　ISBN978-4-8454-0973-0

木村秋則、
ムラキテル

ミ
926 新書

長年続けていらっしゃる全国公演はいつも超満員。多くの固定ファ
ンがいる木村秋則氏の安定した売れ行きが見込める一冊。

本体予価 版型 内容 装丁ラフなど配本予
定日

事前注文
〆切日

貴店印 ご希望数 仮題/ISBN 著者名

2/3毎日新聞半五段広告掲載書籍は４点です。
・『谷沢永一　もう一度読みたい昭和の性愛文
学』9784845409716
・『地球に生きる 私たちにできること』
9784845409730
・『カラダの不調が消える奇跡の「腹巻き健康
法」』9784845409723
・『つらい症状がなくなる! ヘソさすり』
9784845423774

好
評
既
刊

併売推奨
重版出来

『超一流の雑談力』安田正氏推薦帯！
著者人脈で、ベストセラー『超一流の雑談力』（文響社）を仕掛たPRマンが宣伝広告に全面的に協力してく
ださることに!!!!著者は、アサヒビール、キヤノン、みずほ証券、NTTドコモなど一流企業の研修実績があり、
人材育成・M&A・戦略立案・人材開発等手がける。——21世紀、成功するには、努力、根性ではなく、「ご機
嫌力」が必要。会社はピラミッド、でも一番上にいるのは社長ではなくお客様。お客様がいて取引先がいて
パート・平社員がいて、課長がいて、最後に社長です。だから上司の笑顔が先でなく、お客様の笑顔が先
になります。「攻めの営業」の時代が終わり、お客様のリクエストを全て受け入れる「幸福提供業としての営
業」の時代が到来！/できる店長は、スタッフを一糸乱れず並ばせられる/お客様をご機嫌にできたものが
勝つ/解はネットにはない。関連書籍：安田 正『超一流の雑談力』文響社9784905073154
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